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née le 1er avril 1964 à Louvain 

Géographe et économiste, j’attache un grand intérêt au développement de ma Région.
Bruxelles est pour moi une ville à vivre autant qu'une dynamique économique à promou-
voir.

Depuis 1992, mes différentes fonctions politiques m’ont permis de façonner un meilleur
avenir pour la Région bruxelloise. Partant d'un engagement fort au niveau local, dans ma
commune de Schaerbeek, j'ai toujours eu une vision intégrée des enjeux économiques et
urbains. Aujourd'hui, dans mes responsabilités de Secrétaire d'Etat, mon engagement
prend tout son sens et s'ouvre à de plus larges horizons.

Secrétaire d’Etat – Région de Bruxelles-Capitale 

depuis juillet 2014
En charge du Commerce Extérieur et de la Lutte contre l’Incendie et de l’Aide médicale
urgente  

Ministre – Commission communautaire française

depuis juillet 2014
En charge de la Fonction Publique et de la Politique de la Santé

Chargée de cours

octobre 2008 – juillet 2014
ULB – Université Libre de Bruxelles

Cécile JODOGNE

Secrétaire d’État de la Région de Bruxelles-
Capitale en charge du Commerce Extérieur et 
de la Lutte contre l’Incendie et de l’Aide médicale 
urgente 
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Membre du Parlement bruxellois

mai 2009 – juillet 2014
Région de Bruxelles-Capitale 

Bourgmestre faisant fonction

janvier 2006 – mai 2008
& décembre 2011 –  juillet 2014
Commune de Schaerbeek

Echevine

mai 2008 – décembre 2011
En charge de l’urbanisme, de l’environnement, du tourisme et du patrimoine
Commune de Schaerbeek

Conseillère communale

janvier 2001 – décembre 2006
Commune de Schaerbeek

Directrice de la «Maison Autrique»

juin 2004 – juin 2006
Maison Autrique à Schaerbeek

Chef de projet et chargée de communication

juin 2001 – juin 2003
M-Brussels Village (ICT-Business Center)

Directrice de Cabinet du bourgmestre de Schaerbeek 

juin 1995 – juin 2000
Commune de Schaerbeek

Conseillère du Secrétaire d'Etat à la Région de Bruxelles-Capitale chargé des 
Monuments et Sites

août 1992 – juillet 1995
Région de Bruxelles-Capitale

Assistante universitaire et professeure

juin 1989 – juin 1991
UCL – Université de Louvain-la-Neuve
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GOUVERNEMENT DE LA RÉGION DE BRUXELLES-CAPITALE 
CABINET DE LA SECRÉTAIRE D'ÉTAT CÉCILE JODOGNE

Boulevard Saint-Lazare 10 / 14e étage
B-1210 Bruxelles
+32 2 517 12 59
info@jodogne.irisnet.be
www.cecilejodogne.be

La Tunisie, terre d’opportunités

Véritable porte entre l’Afrique et l’Europe, la Tunisie possède beaucoup d’atouts pour dynamiser
ses échanges commerciaux : des indicateurs macro-économiques pointant un potentiel de 
croissance, une volonté de stabilité socio-politique et d’appui au développement économique, 
notamment par le plan quinquennal « Tunisie 2020 » du gouvernement, des procédures plus 
rapides et plus transparentes pour inciter aux investissements… 

Le marché tunisien est particulièrement accessible pour les femmes et hommes d’entreprise 
bruxellois et wallons, grâce à la proximité géographique avec la Belgique, les facilités logistiques
ainsi que le partage d’un esprit d’entreprenariat et d’une langue commune.

La promotion du commerce extérieur bruxellois s’inscrit dans la réalité des entrepreneurs et l’esprit
d’un développement économique inclusif et durable. 

Bruxelles, terre d’accueil

Bruxelles, capitale de la Belgique, est une région hors du commun. Dynamique et multilingue, elle
est à la fois inévitable sur le plan diplomatique mais également un carrefour économique de grande
ampleur. 

La Région de Bruxelles-Capitale représente environ 20% du PIB de la Belgique. Au moins 85% de
l’économie de la région se compose d’activités de services. 

Enfin, Bruxelles est une ville connectée, située au cœur de l’Europe, au centre des réseaux 
autoroutiers et ferroviaires à haute vitesse les plus denses du continent. Un endroit idéal pour 
piloter une entreprise avec un focus européen, et ce à un coût raisonnable en comparaison avec
les capitales voisines. 
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Gilles VAN MOORTEL
Conseiller Commerce
extérieur

Jérôme DE MOT
Porte-parole



BRUXELLES INVEST & EXPORT – HUB.BRUSSELS   

Chaussée de Charleroi 112
B-1060 Bruxelles
+32 2 800 40 84
gbreydel@hub.brussels
www.invest-export.brussels 
www.hub.brussels

Bruxelles Invest & Export vise à promouvoir l’internationalisation de l’économie bruxelloise en 
assistant les entreprises bruxelloises sur les marchés étrangers. Près de 90 attachés économiques
et commerciaux actifs sur tous les continents proposent un accompagnement gratuit pour les
PME, approchent des prospects et partenaires potentiels locaux, organisent des évènements de
mise en relation, etc. Les initiatives concrètes à Bruxelles et à l’étranger comprennent des missions
commerciales, des journées de rencontre, des invitations de preneurs de décisions et des stands
collectifs sur des foires commerciales internationales. Par ailleurs, Bruxelles Invest & Export a 
également  pour mission d’attirer des investisseurs étrangers à Bruxelles et de leur prodiguer une
assistance s’ils décidaient d’implanter leur activité dans la capitale de l’Europe. Afin de pouvoir
évaluer les avantages d’une implantation à Bruxelles, les candidats investisseurs peuvent bénéficier
d’un ‘Welcome Package’, qui inclut un espace de bureau équipé à titre gratuit pour une période de
trois mois, ainsi qu’une large gamme de services.

Depuis le 1er janvier 2018, Bruxelles Invest & Export a fusionné avec Atrium et Impulse pour créer
une seule et même Agence bruxelloise pour l’accompagnement de l’entreprise : hub.brussels. Avant
d'intégrer hub.brussels, Bruxelles Invest & Export était le service du Commerce extérieur et des 
Investissements étrangers de la Région de Bruxelles-Capitale 
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Ghislain BREYDEL
Area Manager Middle East & North Africa



WALLONIE, OUVERTE SUR LE MONDE AU CŒUR DE L’EUROPE

Pour commencer, un peu de géographie s’impose… La Wallonie est, avec Bruxelles, la partie
de la Belgique où l’on parle français. Mais aussi anglais, allemand ou néerlandais, puisque
sa position privilégiée au cœur de l’Europe – sur les 500 millions de consommateurs 
européens, 60% se situent dans un rayon de 1.000 kilomètres autour de la Wallonie – en
fait un carrefour économique de choix, naturellement ouvert sur le monde, présentant une
multitude d’atouts pour des investisseurs étrangers. 

La position idéale de la Wallonie vous permet d’accéder en quatre heures de route à un
marché de 375 millions de consommateurs, avec une distribution facilitée par des 
infrastructures très développées, notamment cinq plateformes multimodales aux portes
de l’Allemagne, des Pays-Bas et de la France. De larges espaces et des bâtiments 
immédiatement disponibles vous attendent dans plus de deux cents parcs d’activités 
publics. Idéalement situés sur les grands couloirs européens de communication, ils sont
équipés pour un coût immobilier parmi les plus bas d’Europe.

Il faut également savoir que la Wallonie est l’un des plus grands exportateurs mondiaux
par habitant. Alors que la Wallonie représente approximativement 0,1% du PIB mondial, les
entreprises wallonnes assurent 0,3% du commerce mondial, et près de 70% du chiffre 
d’affaires global des firmes wallonnes vont à l’exportation, ce qui est l’un des taux 
d’exportation les plus importants au monde (moyenne de l’UE : 30%). 

C’est notamment la conjugaison de la tradition industrielle et de la capacité d’innovation,
qui permet à la Wallonie de s’imposer à l’international. Avec neuf centres universitaires,
130 écoles supérieures, 300 centres de recherche, six parcs scientifiques et plus de 11.000
chercheurs, la Wallonie est mondialement réputée pour sa capacité d’innovation et de 
valorisation industrielle des produits issus de la recherche fondamentale. Cet énorme 
potentiel de création et d’innovation a été reconnu internationalement en 2013 puisque la
Wallonie a été désignée « District Créatif Européen » par la Commission européenne.   
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L’AWEX, partenaire du développement économique international de la Wallonie.
L’Agence wallonne à l’Exportation et aux Investissements étrangers (AWEX) est en charge du 
développement et de la gestion des relations économiques internationales de la Wallonie.

Au titre du commerce extérieur, l'Agence assure une mission de promotion et d'information tant à
l'égard des milieux d'affaires internationaux que wallons.

A destination des acheteurs, prescripteurs, importateurs et prospects étrangers, l'Agence peut sur
demande:
•    transmettre des données économiques sur la Wallonie et sur son potentiel exportateur;
•    communiquer des informations sur les produits et les services des entreprises wallonnes;
•    rechercher des sociétés wallonnes pour la conclusion de partenariats internationaux; 
•    diffuser des listes d'exportateurs wallons.

Vis-à-vis des entreprises wallonnes, l'Agence est leur partenaire complet à l'international, et leur
propose une diversité de services et d'activités couvrant l'ensemble d'une démarche exportatrice:
•    Informations générales et commerciales sur les marchés étrangers;
•    Rédaction d'études de marchés individuelles sur demande;
•    Organisation d'opérations commerciales de prospection (participation aux salons 
     internationaux, tenue de missions économiques, journées de contacts sectorielles…);
•    Contacts avec les organisations internationales;
•    Promotion de la Wallonie et de son potentiel exportateur à l'étranger;
•    Soutiens financiers et financements des exportations;
•    Formation  et sensibilisation aux métiers de l'international.

Au titre des investissements étrangers, l'Agence couvre une compétence générale de promotion,
de prospection et d'information des investisseurs potentiels. Elle assure également un suivi actif
des investisseurs installés en Wallonie ainsi qu'une mission de recherche de repreneurs étrangers
pour les sites industriels wallons en voie de restructuration.  

L’AWEX est également compétente pour le renforcement de l’image de marque de la Wallonie à
l’international.
L’AWEX dispose d’un effectif de plus de 400 personnes et d’une centaine de bureaux à l’étranger.

Place Sainctelette, 2
B-1080 Bruxelles
+ 32 2 421 82 11

info@awex.be
www.awex-export.be 
www.investinwallonia.be 
www.wallonia.be
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AGENCE WALLONNE A L’EXPORTATION ET AUX INVESTISSEMENTS ETRANGERS

Katia LOW
Project Manager Afrique, Proche et Moyen Orient
+32 473 56 02 45



BUREAU DE L’AGENCE WALLONNE À L’EXPORTATION (AWEX) À TUNIS 

Christian SAELENS, Délégué général Wallonie-Bruxelles, en charge de la supervision du 
Bureau AWEX Tunis
Alia Mdallel, Assistante Commerciale 
Besma Ben Salah, Assistante Commerciale
4, rue Slaheddine Ayoubi, 1002 - Tunis Belvédère
Tél : 00 216 71 280 336 - 71 280 355 
Fax : 00 216 71 280 376
tunis@awex-wallonia.com
www.wallonia.tn - www.awex.be 

BUREAU DE BRUXELLES INVEST & EXPORT - HUB.BRUSSELS À ALGER 
(EN CHARGE DU MARCHÉ TUNISIEN) 

Sébastien HARDY, Attaché Economique et Commercial 

Mission économique de l’Ambassade du Royaume de Belgique en Algérie 

Rue Mohammed Djemaa Khider, 24 – 16306 Ben Aknoun – Algérie

Tél : 00 213 23 18 71 76 

Fax : 00 213 23 18 71 79 

shardy@sprb.brussels 
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4, rue Slaheddine El Ayoubi, 1002 - Tunis Belvédère
Tél : 00 216 71 280 458 / 446 / 435
Fax : 00 216 71 280 421
walbru.tunis@gnet.tn
www.wbi.be/tunis 

Présente à Tunis depuis 1988, la Délégation Wallonie-Bruxelles assure, en tant que mission 
diplomatique, la mise en oeuvre de l’accord-cadre de coopération renouvelé en 1998 entre le 
Gouvernement tunisien et les Gouvernements wallon, de la Fédération Wallonie-Bruxelles. La 
Commission communautaire francophone de Bruxelles y est également associée. 
Outre son rôle de représentation et de facilitation dans la mise en relation entre partenaires 
opérationnels actifs dans un grand nombre de compétences, la Délégation Wallonie- Bruxelles 
assure avec les autorités tunisiennes la coordination de la programmation de coopération triennale.
Une nouvelle programmation de coopération est en cours d’exécution pour la période 2016-18 et
se concentre principalement dans la coopération scientifique, en éducation et formation 
professionnelle et en matière d’environnement et de développement durable.

DÉLÉGATION GÉNÉRALE DE LA WALLONIE ET DE LA FÉDÉRATION
WALLONIE-BRUXELLES  (TUNISIE ET ALGÉRIE)

AMBASSADE ET CONSULAT GENERAL DE BELGIQUE EN TUNISIE 

Ambassadeur Michel TILEMANS
Tél : 00 216 71 784 093

Christian SAELENS, 
Délégué général Wallonie-Bruxelles
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2A GROUP

Avenue Louise 149/24
B-1050 Bruxelles
+32 494 94 51 61
www.aa-business.net
business2a@yahoo.com

Secteur:  Commerce international, courtage et négoce 

Distribution de marques propres et représentation commerciale internationale

Profil du partenaire recherché
Distributeurs, importateur et collaboration
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Amine ACHOUR
Gérant



AMB ECOSTERYL

Avenue Nicolas Copernic, 1 
B-7000 Mons 
+32 65 82 26 81 
sales@ecosteryl.com 
www.ecosteryl.com

Secteur: Décontamination de déchets médicaux 

AMB est une société belge privée créée en 1947. Leader mondial dans la conception, la fabrication, 
l'installation et la maintenance d'équipements de traitement des déchets hospitaliers par les processus
de broyage et décontamination microondes. 

Très écologique et intégré dans l'économie circulaire, le système n'entraîne aucune émission chimique,
fumée, gaz ou vapeur. Les déchets décontaminés retombent dans la même catégorie que les déchets
ménagers ordinaires et peuvent être valorisés ou utilisés comme combustible alternatif grâce aux 
initiatives de modernisation adaptés au tri des déchets traités. 

Autorisé et homologué par les autorités publiques (ministère français de la Santé, Institut Pasteur, ONU,
OMS, autorités américaines et russes, entre autres), le système est commercialisé aux grandes sociétés
spécialisées en environnement et aux hôpitaux. A ce jour, il a été acquis dans plus de 35 pays sur tous
les continents.

Profil du partenaire recherché
Prestataires de services - Collecte et traitement des déchets médicaux.
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Andrew CANTILLO
Business Developer
andrew.cantillo@ecosteryl.com
+32 472 73 09 43



BELGIAN BANKERS ACADEMY

Avenue Pasteur, 21 
B-1300 Wavre
+32 10 84 22 93
info@bbacademy.be
www.bbacademy.be

Secteur: Consultance

Belgian Bankers Academy (BBA) est une Association Sans But Lucratif de droit belge qui appuie
les secteurs bancaires, financiers et de l’assurance, en ce compris le secteur de la microfinance, en
Belgique et au niveau international. 

BBA intervient du secteur de services financiers en fournissant de l’assistance technique à 
5 principales catégories de clients :
• Les banques centrales et ministères des finances 
• Les autorités de supervision
• Les banques commerciales
• Les institutions bancaires et associations
• Les institutions de microfinance.
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Frédéric LERNOUX
CEO
+32 474 27 54 78



BIOCLIMAS

Chaussée de Tubize, 483A
B-1420 Braine L’alleud
+32 2 384 68 34      
office@bioclimas.com
www.bioclimas.com

Secteur: La Climatisation Adiabatique

Distributeur exculsif pour le Bénélux, le Maroc, la Tunisie et les pays d’Afrique Francophone de la
marque de rafraichissement d’air écologique et économique Breezair®.

Installation industrielle et service de maintenance.
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Michel VAN LANGENDIJCK 
Gérant
sales@bioclimas.com
+32 478 20 56 66



BUREAU D'ETUDES PIERRE BERGER

Voie de l’Air Pur, 6
B-4052 Chaudfontaine
+32 42 68 50 60
info@pierreberger.com
www.pierreberger.com

Secteur: Ingénierie

Créé en 1971, le Bureau d’Etudes Pierre Berger est une équipe complète de spécialistes 
(multidisciplinaires) dans les domaines suivants : 

• Equipements techniques des bâtiments
• Ingénierie Conseil & Management de projets
• Audit et Expertise énergétique
• Contrôle qualité de la maintenance
• La stabilité des bâtiments
• Etudes énergétiques (Conseiller et Responsable PEB, Assesseur BREEAM, etc.)

Notre expérience :

• Bâtiments publics : gares, aérogares, écoles, musées, centres hospitaliers,…
• Privés : habitations, résidences, hall industriel, surfaces commerciales, usines
• Patrimoine classé : religieux, château, demeures historiques,…
• Urbanisme : voiries, réseaux, assainissement, aménagement paysager

Notre force : notre compétence technique, la maîtrise rigoureuse des projets.
Références : Aérogare BSCA – CHARLEROI, Tour de Contrôle Liège Airport – LIEGE, Ecole 
européenne – BRUXELLES, Gare Guillemins (Calatrava) – LIEGE, Data Center BNP – BASTOGNE,
Grand Hôpital Mont Légia CHC – LIEGE, Centrale TGV – SEREING,…

Profil du partenaire recherché
Recherche de collaboration avec des bureaux d’architectes, des promoteurs immobiliers, des 
sociétés de construction,… dans les secteurs suivants : aéronautique, hospitalier, énergies 
renouvelables, transports...
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Vincent BERGER
Administrateur Délégué
vbe@pierreberger.com
+32 477 51 39 69 



CFE – CTE TUNISIE

Centre Marsa Mall, Bureau 1.6 1er étage
Z.I Sidi Daoued – route de la Marsa 2046
Tunis – Tunisie
+216 71 854 631

Adresse en Belgique :
CFE
Avenue Hermann Debroux 42
B-1160 Bruxelles 
+32 2 661 12 11
www.cfe.be

Secteur: Entreprise générale

CTE Fondations,

Filiale à 50% du Groupe CFE, premier groupe belge de construction et services associés coté sur
Euronext à Bruxelles, dont le chiffre d’affaire pour l’année 2016 est de 2.797,1 millions d’euros.

CTE qui a été établi en Janvier 2014, suivi de CTE Fondations en 2017 sont la continuation naturelle
de CFE Tunisie Contracting établissement stable crée en 2009 pour la construction et la réalisation
du projet immobilier résidentiel et commercial « Marina Bizerte Cap 3000 ».

Assidue sur l’ensemble du territoire tunisien, la société compte à son actif  plus d’une trentaine de
projets.
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Pascal BAUWENS
Directeur Général



EURA NOVA

Rue Emile Francqui, 4
B-1435 Mont-Saint-Guibert
+32 10 75 02 00
info@euranova.eu
http://euranova.eu

Secteur: IT

EURA NOVA est une entreprise de consultance IT et un centre de recherche en technologie IT de
pointe (exploitation des données via l’intelligence artificielle et l’architecture des données en 
entreprise). Depuis 2008, elle donne un avantage compétitif aux entreprises en accélérant et en
sécurisant leur transformation numérique.

Profil du partenaire recherché
Contact IT dans des entreprises qui possèdent une grosse structure IT (plus de 15 personnes pour
le département informatique), localement, et qui travaillent actuellement ou souhaitent travailler
les aspects Big Data, Intelligence Artificielle ou qui font face à un challenge dans l’organisation de
leur infrastructure.
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Sabri SKHIRI
Research Director 

Sofiane BEN ABDESSAMAD 
Regional Director
+216 51 14 66 44



FOPROCI ASBL 
(FORMATION ET PROMOTION DU COMMERCE INTERNATIONAL)

Boulevard Charles Quint, 5     
B-7000 Mons
+32 475 76 25 47
foproci@outlook.be 
www.formation-management-
commerce.be 

Secteur: Formation et Promotion du Commerce International

1) Formation certifiante des bonnes pratiques du commerce international par des séquences 
sélectionnées (5 axes et 40 modules) en présentiel ou par le E-learning

2) Préparation, mise en œuvre et accompagnement des opérations de partenariat interentreprises
pour l’exportation (partenariat bilatéral ou sur pays tiers)

Profil du partenaire recherché
1) Partenaire : un agent local indépendant apte à coordonner les actions de FOPROCI en Tunisie

2) Contacts recherchés : les institutions tunisiennes concernées par la formation, les groupements
professionnels, le CEPEX et son département TASDIR+, etc.
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Pierre Paul FRANCOTTE
Président     
ppfrancotte@outlook.be
+ 32 475 76 25 47



KNAUF INSULATION

Rue De Maestricht, 95
B-4600 Visé
+32 43 79 01 23     
ph.mulkay@knaufinsulation.com
www.knaufinsulation.com

Secteur: Matériaux de construction

Knauf Insulation : la filiale isolation du groupe KNAUF présentant plus de 80 ans d’expertise dans
les matériaux de construction.

Avec 30 années d'expérience dans l'industrie de l'isolation, KNAUF Insulation représente l'un des
noms les plus respectés mondialement dans le secteur d’activité.
Nous fournissons une large gamme de solutions afin de répondre à vos besoins en matière 
d'isolation thermique, acoustique et feu pour les bâtiments (résidentiels et non résidentiels) neufs
et la rénovation ainsi que pour des applications industrielles.

Afin de vous assurer les meilleures solutions d'isolation, Knauf Insulation propose un très large
éventail d'isolants et de systèmes brevetés : laine de verre, laine de roche, accessoires de fixation,
membranes et pare-vapeurs, écrans de sous-toitures, Urbanscape GreenRoof.

Le procédé breveté ECOSE Technology confère à la laine minérale de verre sa couleur 
naturellement brune, avec un liant sans formaldéhyde, ni phénol, ni acrylique. Elle dispose des
certificats ACERMI et a été la première laine minérale à recevoir la médaille d'Or Eurofins sur la
qualité d'air intérieur et remplit toutes les exigences en termes de santé, de respect de 
l'environnement et de sécurité.

Profil du partenaire recherché
Fournisseur de services : Architectes, entreprise de construction, bureaux d’études, promoteurs
immobiliers.

Distributeur : achète et distribue vos produits sur le marché local.
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Pierre-Henri MULKAY 
Technical Sales Manager
ph.mulkay@knaufinsulation.com
+32 495 50 98 26



LABORATOIRES PHARMACEUTIQUES TRENKER

Avenue Thomas Edison, 32
B-1402 Thines
+32 498 05 95 67
chamas.eulobby@gmail.com
www.trenker.be

Secteur: Pharmaceutique

Trenker a été fondé en 1933, en prenant la décision de compléter ses gammes de médicaments
par des compléments alimentaires.

Trenker a également fait un autre choix, celui d’exploiter sa longue expérience pharma en amenant
la rigueur de ce monde dans celui des compléments alimentaires.  Cette volonté de rigueur s’est
toujours traduite par le recours à des collaborateurs hautement qualifiés, disposant d’équipements
performants.  Trenker a constamment eu à coeur l’amélioration en continu de ses installations de
production et d’analyse, afin de produire des médicaments et des compléments alimentaires de
qualité.
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Awad CHAMAS
BDM
+32 498 05 95 67



LOYALTEK

Cantersteen 47
B-1000 Bruxelles 
+32 2 808 07 58 
www.loyaltek.com
info@loyaltek.com

Secteur: Paiement, cartes cadeaux, cartes promo, programme de fidélité pour centres 
commerciaux 

Loyaltek, membre du ICSC (International Council of Shopping Centers), propose des solutions pour
tout besoin de fidélisation de clientèle, de cartes cadeaux ou de paiement, y compris les 
applications sans contact NFC.
La solution carte cadeau, destinée aux Centres commerciaux, est un système flexible et facile 
d’utilisation, offrant une expérience consommateur simple et intuitive.
Le produit constitue un outils marketing très puissant qui augmente la notoriété de la marque du
centre, améliore la fréquentation et génère même des revenus supplémentaires.
Le système est adapté au contexte et contraintes locales et peut être combiné avec d’autres ser-
vices Loyaltek, tels que : Carte promo et programme de fidélité.
Une solution efficace, hautement sécurisée et simple à déployer pour les centres commerciaux.

Profil du partenaire recherché
Centres commerciaux, Mall / Shopping centre ainsi que gestionnaires de centres et/ou sociétés de
promotion immobilière détenant des centres commerciaux.
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Robert MASSE
Directeur Général  

Mehdi GUERMAZI 
Middle East & Africa Export Manager
Mehdi.guermazi@loyaltek.com
+32 472 01 33 90



METIS

Chaussée de la Hulpe 150
B-1170 Bruxelles
+32 485 00 40 09
www.metis-innovations.com
alexandre.mahfoudh@metis-innovations.com

Secteur:  IT

Metis Innovations Group is a Belgian company located in Brussels providing a broad set of services
and products. Its portfolio encompasses a very diversified set of activities.

· Banking/Insurance: Serving major banks and insurances cross Europe, the company has 
developed an expertise in software development for those industries.  In addition, the group 
itself owns a bank and an insurance company furthermore deepening its knowledge of those
markets’ needs.

· Real estate: Owning multiple agencies across Belgium, the company is heavily involved in 
Real Estate activities. Metis Innovations Group also invests in innovative projects trying to 
revolutionize the industry. This encompasses but is not limited to: advanced 3D visualisation
(Puppet house), drone videos & centralized document management.

· Other activities: Web development, design, media & publishing, Big Data, etc.

Profil du partenaire recherché
Entreprises cherchant à étendre leurs activités en Tunisie/au départ de la Tunisie ;
Éditeurs de logiciels dans les secteurs banque-assurance, immobilier, imagerie 3D et AI ; 
Startups innovantes ;
Business developers ;     
Partenaires R&D.
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Co-fondateur



MODAL VOICE SPRL

Rue de la Tombe, 171
B-6001 Marcinelle 
+32 71 60 63 50
bureau@installation.modal.be
www.modal.be

Secteur: IT

Notre grande expérience dans l'intégration des télécommunications et de l’informatique est sans
aucun doute un avantage essentiel pour maîtriser la migration digitale et vous proposer un éco-
système issu des dernières innovations technologiques :

Evolutivité, Ouverture, Mobilité, Communication unifiées, Collaboration, Contact Center, Sécu-
rité, Gestion,…

La notion de service de qualité est la signature de l’activité déployée par Modal Voice auprès de
nos clients qui nous font confiance depuis plus de 30 ans.

Notre service a pour objectif de vous accompagner depuis l’étude de votre solution jusqu’à 
l’installation, la production et la formation des utilisateurs mais également de vous proposer les
nouvelles avancées technologiques et ce en association d’un programme de software assurance
contribuant aux mises à jour des solutions implémentées garantissant ainsi la pérennité de votre 
investissement. Nos engagements d’intervention et de service sont proposés au client moyennant
les différentes maintenances accessibles pendant les heures de bureau et extensibles 24h/24h.

Profil du partenaire recherché
Recherche de collaboration.
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Lucien ROMEO
Administrateur
+32 496 50 08 54



MV2TECH

Rue Dieudonné Lefèvre 17
B-1020 Bruxelles
+32 493 78 62 12
www.mv2tech.com
contact@mv2tech.com 

Secteur: Environnement 

MV2Tech combine économie et écologie dans l’industrie, en développant des technologies avec
un impact positif sur l’environnement et sur les performances économiques de ses clients. MV2Tech
accompagne ses partenaires dans la recherche et développement avec comme ambition de
constamment adapter ses solutions aux réalités du marché.

Profil du partenaire recherché
Usines opérant des chaudières à vapeur et tours de refroidissement (production alimentaire, béton
cellulaire, turbines, papier & carton, raffineries, stérilisation de matériel médical, etc.)
Entreprises avec une importante consommation de carburant (diesel, essence, kérosène)
Consultants environnementaux
Laboratoires et centres de recherche, en particulier dans le traitement d’eau, génération de vapeur
et carburant
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Alexandre MAHFOUD
Co-fondateur



MYGO GROUP

Avenue Louise 131 B
B–1050 Bruxelles
+32 470 54 89 73
www.mygo.pro
info@mygo.pro

Secteur: Tour opérateur en ligne

myGO est une centrale de réservation B2B destinée aux agences de voyage.  
• plus de 3500 agences de voyage qui utilisent notre système ;
• 1 000 000 de chambres disponibles chaque jour ;
• 470 000 hotels ;
• call center 7/7 H24.

Profil du partenaire recherché
Hôtels et professionnels du tourisme 
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Abderrahmane SAADOUNI
CEO



NSF EURO CONSULTANTS

Avenue Pasteur, 21
B-1300 Wavre
+32 474 27 54 78
opportunities@euroconsultants.be
www.nsf-ecg.com

Secteur: Consultance

NSF Euro Consultants est un groupe international spécialisé dans l'amélioration de l'efficacité au
sein des organisations et le conseil en développement, assurant la promotion d’un environnement
favorable aux entreprises, tant en termes réglementaires qu'en termes économiques. NSF Euro
Consultants est spécialisé dans le développement du secteur privé, notamment l’appui aux PME,
avec un focus particulier pour le secteur agro-alimentaire.  

Nos principales activités :
1. Renforcement des capacités institutionnelles, appui à la qualité des infrastructures et des 
organismes d'évaluation de la conformité.
2. Etudes de marché sectorielles, études de filières, études de positionnement stratégique, 
benchmarking.
3. Mise en place de systèmes de gestion de la qualité et de système de gestion de sécurité des 
aliments.
4. Formation et conseil auprès des opérateurs privés (ex : management de la qualité, sécurité sa-
nitaire, développement de formations sectorielles) et des autorités publiques de contrôle et 
d’inspection en matière de sécurité sanitaire.
5. Mise à niveau des organisations (diagnostics, plan de mise à niveau et assistance technique, 
organisation, RH, finances et production) Soutien aux coopératives, organisations professionnelles
et opérateurs des filières.

NSF Euro Consultants fait partie du groupe NSF International, fondation privée fondée en 1944
par l’Université du Michigan, et spécialisée en santé publique (au sens large) : 70 ans d’expérience
en certification, audit, formation, consultance et développement de normes ; 49 filiales et 
laboratoires dans plus de 23 pays ; NSF International propose des certifications et développe ses
activités auprès de plus 83.000 sociétés dans 167 pays en accompagnement, rédaction de normes,
certification, analyse, audit, consultance, formation et gestion du risque dans les secteurs 
agroalimentaires, santé publique, biens de consommation, eau et environnement.
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Frédéric LERNOUX 
Vice President Business to Institution 
flernoux@nsf.org
+32 474 27 54 78



PPMGL CONSULTING SPRL

Rue du Garde, 10 
B-5100 Jambes
+32 474 27 54 78
info@ppmgl.eu
www.ppmgl.eu

Secteur: Consultance

PPMGL Consulting (Private sector, Public sector, Management, Governance, Learning) est une so-
ciété de consultance basée à Namur, Belgique. 

Elle est spécialisée dans l'appui aux entreprises et aux organisations dans les domaines liés à 
l'amélioration des performances et des process de gestion des entreprises privées et des 
entreprises publiques, avec un focus sur l’optimisation de la gestion des ressources humaines, tant
en Belgique qu'à l'international.

PPMGL Consulting accompagne les entreprises dans la définition de leur image, dans la 
professionnalisation de leur support de communication et apporte son soutien dans la mise en

place de leur stratégie de relations publiques au sens large.

Grâce à son réseau international, PPMGL Consulting contribue aux processus d’internationalisation
des entreprises, développe des partenariats inter-entreprises permettant notamment de faciliter
les échanges  commerciaux et les dynamiques à l'exportation. 
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Magali DUGARDIN 
Senior Consultant & Business developer
md@ppmgl.eu
+32 471 13 89 22



REUNIT

Rue hubert bayet, 24
B-6180 Courcelles
+32 2 318 00 57
info@reunit.eu 
www.reunit.net

Secteur: IT

Réunit possède son propre Cloud sécurisé au Luxembourg et met à disposition des entreprises,
des applications métiers, des postes de travail virtuels et des serveurs en ligne. De ce fait, Reunit
procure une gestion personnalisée de votre environnement informatique en ligne et vous permet
de vous concentrer sur l'essentiel de votre activité.

Réunit fournit des formations et coaching spécialisé pour les ingénieures systèmes en informatique.
Fort d’une expérience de plus de 25 ans, cette nouvelle méthode d’apprentissage à distance 
permet d’acquérir les certifications et la connaissance du produit plus rapidement et bien plus 
efficacement que par les méthodes habituelles.

Profil du partenaire recherché
Réunit recherche deux types de partenaires :

• Une société IT qui souhaite un partenaire européen afin d’héberger les infrastructures 
informatiques de leurs clients sur notre Cloud. 

• Société de formation en IT qui souhaite revendre nos formations-coaching en E-learning.
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Freddy JANSSENS 
Administrateur délégué  
+ 352 691 55 02 31

Noura NASRI  
Responsable data center



RODSCHINSON

Bastion Tower, Level 20 & 21
5, Place du Champ de Mars
B-1050 Brussels
+32 2 550 36 87
www.rodschinson.com 
dg@rodschinson.com

Secteur: Finance

Rodschinson Investment Group est une société internationale spécialisée dans la fusion et 
l'acquisition d'entreprises ainsi que la levée de capitaux liés à différent secteurs d’activités. Notre
firme est également partie prenante dans de grand projets immobiliers à travers le monde.
Rodschinson fournit ainsi, sur les cinq continents, un éventail de services à une large clientèle 
diversifiée qui inclut de petites et moyennes entreprises, de grandes sociétés, des banques 
d'affaires, des fonds de pension et des personnes aux revenus élevés.
Les activités de Rodschinson s'étendent aux quatre coins du monde, devenu un grand village 
planétaire grâce aux nouvelles technologies, à une plus grande libéralisation de mouvements de
biens et capitaux ainsi qu'aux besoins de plus en plus globaux de nos clients.
Nous rassemblons d'excellents partenaires indépendants en tant qu'entités autonomes, mais, 
combinées ensemble, celles-ci offrent un puissant réseau dans l'efficacité et la largeur des 
ressources disponibles afin de servir au mieux notre clientèle.
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Directeur Général



SOCIETE WALLONNE DES EAUX

Rue de la concorde, 41
B-4800 Verviers
+32 87 34 20 11 
international@swde.be
www.swde.be

Secteur: Eau

La Société Wallonne Des Eaux (SWDE), est une entreprise de service public belge. Créée en 1986
suite à la régionalisation des compétences en matière d’eau, elle est issue de la Société Nationale
des Eaux (SNDE) elle-même créée en 1913.
C’est donc depuis plus de cent ans que la SWDE produit et distribue une eau de qualité irrépro-
chable à des centaines de milliers de citoyens.

Les métiers de la Société wallonne des eaux sont :
-Produire de l’eau potable, en assurant la protection durable de la ressource et en l’exploitant de
manière raisonnée.
-Distribuer l’eau potable.
-Concevoir des infrastructures de production et de distribution d’eau adaptées.
-Répondre et anticiper les besoins de la clientèle.

La SWDE propose une offre globale d’expertise et de service couvrant tout le cycle de l’eau.
En tant que propriétaire et gestionnaire de son réseau de distribution, la SWDE a la maîtrise dans
les métiers de l’eau.
Elle dispose des compétences en services d'ingénierie, gestion de projet, études de faisabilité et
d'assistance technique dans les domaines de l'approvisionnement en eau, en gestion des res-
sources en eau,  gestion des réseaux urbains et ruraux, ainsi qu’en implémentation et gestion des
solutions informatiques.

Profil du partenaire recherché
Entreprises gestionnaires ou actives dans le cycle endémique de l’eau.
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Minazola MIANTUADI
Responsable des 
projets internationaux 
+ 32 475 39 69 86

Stéphane BODART 
Gestionnaire des 
projets internationaux 
+32 496 91 87 91



SWALLOW TECH

Chaussée de Bruxelles, 378
B-1410 Waterloo
+32 2 385 14 65
mguerbaoui@swallowtech.com
www.swallowtech.com

Secteur: Logiciels de solutions pour l’industrie de services financiers

Partenaire de SWIFT, Swallow Tech est fournisseur, depuis 1984, des solutions informatiques qui
répondent à toutes les exigences du secteur financier (banques, assurances, …).

Ses solutions permettent aux différents départements de la banque, depuis le front-office jusqu’au
back-office, d’accroître leur productivité à travers une automatisation des activités. Elles leur 
fournissent également une assistance à la standardisation internationale et les aident à se 
conformer aux exigences légales et réglementaires de plus en plus sévères. Parmi l’éventail de 
produits développés par Swallow Tech, figurent des modules dédiés à la réconciliation et à la 
gestion des comptes Cash, Titres et Forex, à la détection des doublons, à la lutte contre l’évasion
fiscale des citoyens américains (FATCA), à la lutte contre le blanchiment d’argent (AML), la gestion
du Cash et des liquidités, et à la gestion des messages SWIFT.

Les principaux avantages des solutions de Swallow Tech sont la qualité, la simplicité et la 
convivialité.  Multilingues et multidevises, ses logiciels peuvent également traiter et suivre les 
transactions des différentes entités d’une même banque.

Malgré une concurrence ardue, essentiellement nord-américaine, Swallow Tech occupe une 
position de leader dans son domaine. Le groupe se démarque surtout par sa politique de proximité
avec le client.

Profil du partenaire recherché
o Banques locales et sociétés en relation avec les banques
o Association des banques et Banque Centrale.
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Mohammed GUERBAOUI
Directeur des Ventes
mohammedguerbaoui@gmail.com
+32 473 45 22 99



TELEMIS

Avenue Athéna, 2
B-1348 Louvain-la-Neuve
+32 10 48 00 11
info@telemis.com
www.telemis.com

Secteur: Imagerie médicale

Telemis est une société à forte croissance active dans le domaine de l’équipement médical, et spé-
cialisée dans les solutions PACS et MACS Picture/Multimedia Archiving & Communication System). 

La solution proposée par Telemis permet aux établissements de santé (hôpitaux, cliniques,…), ca-
binets privés et partenaires OEM de gérer leur imagerie médicale de manière plus efficace.

Aujourd’hui Telemis offre des solutions innovantes via le MACS (Multimedia Archiving & Commu-
nication System), qui sont accessibles à tous les autres départements (ophtalmologie, dermatolo-
gie, cardiologie,…) et qui supporte tous les types de formats d’images et videos médicales.

Ainsi, Telemis propose une offre globale qui peut rencontrer les besoins de chaque service. 232
sites sont actuellement utilisateurs de la solution « Zéro Film » Telemis PACS/MACS en Belgique,
France, Italie, Suisse, Lettonie et Emirats Arabes Unis.

Profil du partenaire recherché
Nous cherchons surtout à rencontrer des prospects, des hôpitaux et cliniques et des sociétés ac-
tives dans le secteur Healthcare IT…
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COO
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AGENCE WALLONNE A L’EXPORTATION ET
AUX INVESTISSEMENTS ETRANGERS

Exportations

Place Sainctelette 2 
B-1080 BRUXELLES

BELGIQUE
Tél.:+32 2 421 82 11 

Fax: +32 2 421 87 87
E-mail: info@awex.be 

Website: www.awex-export.be

Investissements

Avenue des Dessus de Lives 6
B-5101 NAMUR

BELGIQUE
Tél.: +32 81 33 28 50
Fax: +32 81 33 28 69

E-mail: welcome@investinwallonia.be
Website: www.investinwallonia.be

BRUSSELS INVEST & EXPORT - HUB.BRUSSELS 

Chaussée de Charleroi 112
B-1060 BRUXELLES

BELGIQUE
Tél: +32 2 800 40 00
Fax: +32 2 800 40 01

Website: www.invest-export.brussels


