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Les points-clés du marché

Les points clés de I'environnement politique
Les points-clés des échanges

Les secteurs porteurs

Accéder au marché : contexte réglementaire, social et fiscal
Les normes techniques
Environnement fiscal
Les principaux impots
Quelques points fiscaux importants
Les spécificités du droit social
S’adapter aux spécificités locales de la pratique des affaires
Organiser son voyage de prospection
Préparer son voyage : aspects organisationnels
Récapitulatif des frais a prévoir pour un voyage de prospection
Aides et appuis
Trouver le bon partenaire commercial
Les importateurs-distributeurs
Les agents, représentants commerciaux
La vente directe
Etablir le bon contrat commercial
Réussir son implantation
Ouvrir un bureau de représentation
Créer une succursale
Ouvrir un point de vente
Constituer une filiale, acquérir une structure locale
Les autres formes d’implantation
L’acquisition d’'un bien immobilier
Se faire connaitre
Les principaux medias
La presse généraliste nationale
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Se faire payer

Moyens et délais de paiement

Litiges, impayés et recouvrement
Se protéger

Les brevets

Les marques

Les dessins et modeles

Les droits d’auteurs

Cabinets et agences référencés par Business France
Logistique

Promotion

Représentations francaises

Finance

Organisations professionnelles et consulaires allemandes
Institutions
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